Ing.” Mag. Fraggle Aichhorn
) dem Inschindr ist ja nichts zu schwor ! gemeinsam : _) in ftiativ

Geboren 2.10.1966 in Linz, Osterreich; Vater, marketing & kommunikation gmbh
zwei Tochter (Carmen, 21.7.1992 und )

Marlies, 9.6.1994) bald verheiratet mit a-4040 linz, zappestrasse g

Claudia, nachdem ich diese Seite wieder in ® ++43 +732 / 246919, fax 246919-22
Ordnung gebracht und meinen Rausch handy ++43 +664 f 2324180
ausgeschlafen habe! fritz@privat.at

Nach der HTLBLA fiir Tiefbau (Kaneurama)
in Linz, folgte das Studium der Wirtschaftsinformatik (mit Schwerpunkt: Meeting, Organisation
sowie Betriebs- und Verwaltungsinformatik); Gepriifter Berater fiir Werbung &

Marktkommunikation; Hendlbrater; Systatischer Intensiv-Lehrgang.

(vagisst des L beim Lehrgang -> wird halt a ehrgang! net a mol gscheit schreib’n kaun a. In
deitsch hot a jo nur de klane Matura, wei in da HA-TE-EL is des ja a Nebenfach gwesen)
Verselbststanditger Software- und Datenbankeinwickler fiir Verlagerbewirtschaftung,
Aufgabenverwicklung, Verplanung und Mitarbeiterkontrolle. 1992 Einstieg bei der Netzwerk
Gruppe. Berater fiir Marketing, Werbung und Vermarktung im Freizeitgewerbe, der Gostheisa
sowie vernetzten Branchen.

Am 1. April 1998 begann ich mit dem Aufbau des Veraternetzwerkes gemeinsam :-) Initiativ, wo
der Schwerpunkt des Wirkens bei der Einwicklung von Menschen, Unternehmen und
Kooperationen liegt.

Meine Botschaft? Bessert gut Trinken statt schlecht essen!
Wofur stehe ich? bergsteign & wachsen & heiraten

Mein Markenzeichen? *
Mein Motto? Saufn bis lem Umfoin

Da sollte man reinschauen... B

Schwerpunkte meiner Arbeit...

EXTERNER SCHWUNG (Einkehrschwung mit Vorliebe)

Sie sind eine Organisation (Mafia, Cosa Nostra, Die Schwarze Hand,...), Institution (Arbeiter-, Wirtschaftskammer und
andere dubiose Institutionen) oder Gruppe (anonyme Alkoholiker, Singles allein Zuhause) und brauchen auch eine offene
und klare Kommunikation, dann inspiritusiere ich sie gerne.

VERANDERTES LEBEN - Menschenorientiertes VERMARKETING

Marketing ist ein immerwéahrender ProzeB in dessen Mittelpunkt der Mensch sowohl als Anbiederer als auch als
Abnehmer steht. Vergessen Sie alles was sie bisher gehort haben, ich bringe lhre Bar auf den neuesten Stand. Person-
liche Qualitat ist eine verkaufbare Leistung. Hinter jeder Person stehen individuelle Ziele, Energien und Gefiihle, haben
jedoch auch Angste und Sorgen (hoffentlich kdnnen sie mein unverschiamtes Honorar bezahlen). Lésen wir Pro-bleme
schneller als der Mitbewerber, so ist unsere Existenz ($$$$$$$) und mein Erfolg gesichert.

» » » » »Berater sein heisst: » "Ois bessa WISSN, oba nix KINA!"

lhre Kunden erwarten sich Spitzenleistungen sowohl vom Produkt, als auch vom Service. Wir ent-wickeln im Team ein
Verstandnis fiir die Kundenseite, den Markt und fiir die Anbieter-Sichtweise. Gemeinsam gelingt es uns Angst
abzubauen, Blockaden zu I6sen und Veranderungen zu leben, irgendwie miissen wir ja an lhr schwer verdientes Geld
herankommen.

PERSONLICH VERKAUFT, fiir immer verraten

Die Person im Verkauf muB fiir etwas und zu etwas stehen, auch wenn er daran werder glauben kann, noch sich mit dem
Produkt identifiziert. Es darf keinen Unterschied machen, ob dem Kunden ein Mitarbeiter oder der Chef personlich
gegeniibertritt. Im Team entwickeln wir prozeBorientiert Selbst-bewuBtsein und Person-lichkeit.

UNTERNEHMER, WACHSTUM = IHR RISIKO IST MEIN GEWINN

In einer Gruppe von Unternehmern + Chefs passiert Veranderung durch Spezialverwassern und andere, meist neue,
Sichtweisen, wie z.B. Cybersex statt Saver Sex. Wiederkehrende Meetings (natiirlich unter AuschluR der Offentlichkeit)
und fachliche Begleitung, unser Begleitservice ist weit tiber die Grenzen von St.Magdalena hinaus bekannt, sichern die
Umsetzung und das Wachstum unsers Betriebes.




Derzeit betreue ich...

* Gummiwaren-GroRhandel

* Dienstleister, vor allem im Gewerbe

¢ Unternehmerinnen + Chefinnen, die Inspiration und langerfristiges Wachstum suchen
* Freizeitbranche

¢ Institutionen und Gruppen (siehe oben)

Ich freue mich iiber einen intensiven Kontakt - DANKE bis bald!
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